SECURISATION ET FINANCEMENT DU COMMERCE INTERNATIONAL

INITIATION AUX GARANTIES
BANCAIRES INTERNATIONALES

FORMAT HYBRIDE :
15 JUIN / 8 OCTOBRE 1 JOUR PRESENTIEL ET DISTANCIEL EN MEME TEMPS
PUBLIC OBJECTIFS PEDAGOGIQUES
Entreprises et banques : collaborateurs ayant des e |dentifier les différents types et formes de garanties
fonctions administratives, financieres et commerciales e Examiner le cadre de la mise en ceuvre de la garantie
internationales, chargés de relation clientele, analystes, e (hoisir la garantie appropriée

risques, sécurité financiere, audit, ...

PREREQUIS MODALITES D'EVALUATION
Connaissance des garanties bancaires Jeux de questions/réponses
DUREE MOYENS PEDAGOGIQUES
70 Supports de formation
Publication (RUGD758 EF)

PROGRAMME FORMATEUR

Les différences entre les cautions et les garanties payables a premiere
demande (les différentes Regles et Usances seront abordées
succinctement)

Les différentes natures de garanties (les garanties de « marché » etla «
garantie de paiement »)

Schéma d'émission (garanties directes ou indirectes)

Les particularités de chaque garantie (fiche technique)

Les éventuelles clauses spécifiques simples

Les relations avec le client Donneur d'Ordre (importance de la Lettre
d'Ordre, les commissions, les risques et les garanties pour s'en
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prémunir)

e (as pratiques (sous forme de jeu)
e Ftude de texte, comment détecter le type juridique, repérer les clauses T
spécifiques... %
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NATURE DE LA FORMATION
Formation professionnelle non
certifiante.

Cette formation ne prépare pas a une
certification professionnelle enregistrée au
RNCP ou au Répertoire spécifique

MODALITES ET DELAIS D'ACCES

L'inscription 4 la formation s'effectue aupres d'ICC France Conseil,
sous réserve des places disponibles.

Les modalités pratiques d'inscription ainsi que les informations
relatives a la session sont communiquées au participant en amont
de la formation

ACCESSIBILITE AUX PERSONNES EN
SITUATION DE HANDICAP

ICC France Conseil dispose d'une salle de réunion adaptée aux
personnes a mobilité réduite, avec un acces en rez-de-chaussee.

Les personnes en situation de handicap peuvent contacter ICC
France Conseil afin d'étudier les éventuelles adaptations
nécessaires a Iaccueil et au déroulement de la formation.

TARIFS
Membre d'ICC France ou de Credimpex France
H.T. 700€ (T.T.C. 840 €)

Non membres Pl
H.T. 800 € (T.T.C. 960 € T
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